Caronsale

PRAZISE
PREISFINDUNG

Die Online-Auktionsplattform Car
onsale hat einen Marktpreisalgo-

rithmus entwickelt.

mgerechnet rund 53
Millionen Euro sam-
melte die B2B-Aukti-

onsplattform Caronsale Ende
letzten Jahres von Investoren
ein. Jetzt zeichnet sich ab, wie
die Berliner zumindest einen
Teil des Geldes nutzen: Das
Start-up hat einen Marktpreis-
algorithmus entwickelt. Der soll
Handlern binnen Sekunden ei-
nen empfohlenen Ankauf- und
voraussichtlichen Marktpreis
errechnen. , Eine Inzahlungnah-
me birgt gerade bei Fremdfa-
brikaten immer ein gewisses
Risiko. Wir wollen Verkaufer
deshalb direkt beim Ankauf un-
terstltzen” erklart Mario Gries-
ser, der bei Caronsale die Ent-
wicklung des Tools verant-
wortet.

Der Verkéaufer musse lediglich
die Fahrzeugidentifikations-
nummer (FIN) sowie wenige
weitere Daten wie Erstzulas-
sung und Kilometerstand ange-
ben. Der dann empfohlene
Preis basiert auf Transaktions-
daten von Caronsale, die das
Unternehmen seit seiner Grin-
dung vor vier Jahren gesam-
melt hat. Hinzu kommen Daten
der , groRen Fahrzeugbdrsen®

»» Argumente fur die Preis-
verhandlung

Das Tool zeigt dem Verkaufer

neben dem Preis auch eine Lis-

te mit ahnlichen Fahrzeugen an,

Mario Gries-
ser verant-
wortet bei
Caronsale die
Entwicklung
des Markt-
preisalgorith-
mus.
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die in der Vergangenheit bei

Caronsale vermarktet wurden.
Zudem benennt das Tool die

preistreibenden beziehungs-
weise preismindernden Fakto-
ren, die das fragliche Fahrzeug
mitbringt. ,Damit liefern wir
dem Verkaufer Argumente fir
die Preisverhandlung mit dem
Endkunden?’ erklart Griesser.
Diese zusatzlichen Informatio-
nen sollen das Tool neben der
Geschwindigkeit von anderen
Marktpreis-Rechnern abheben.
Die Marge, also die Spanne
zwischen Ankauf- und Vermark-
tungspreis, hat Caronsale nach
Gesprachen mit Handlern stan-
dardmaRig auf zehn Prozent
festgelegt; sie kann aber indivi-
duell angepasst werden.

Die Marktpreisanfrage kénnen
Caronsale-Kunden auch nutzen,
wenn sie das betreffende Fahr
zeug nicht Uber die B2B-Platt-
form, die derzeit rund 500 Ein-
lieferer und tiber 20.000 K&ufer
zahlt, weitervermarkten moch-
ten. Anderenfalls kénnen sie
direkt in dem Tool einen Fahr
zeugbewerter der Borse beauf-
tragen, der das Fahrzeug dann
vor Ort begutachtet und samt
Zustandsbericht aufnimmt.
Keine Berticksichtigung bei der
digitalen Preisfindung erhalten
vorerst Schaden. Das soll sich
in einigen Monaten mit der
nachsten Ausbaustufe des Pro-
dukts andern.
Caronsale-Kunden nutzen die
Marktpreisanfrage gegen einen
geringen Aufpreis. Je mehr
Fahrzeuge bei der Plattform ge-
handelt werden, desto mehr

auktionen // markt “L
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Die Marktpreisanfrage von Caronsale unter-
stiitzt Handler beim Fahrzeug-Ankauf.

Daten trainieren den Algorith-
mus. Allerdings sei die Preis-
empfehlung bereits jetzt sehr
prézise, verspricht Griesser:
. Der Algorithmus schlagt jeden
manuell ermittelten Preis.”
Kinftig will Caronsale deshalb
eine Preisgarantie geben.
Offiziell im Einsatz ist das Tool
seit Mitte Marz. Einer der ers-
ten Handler, die es bereits seit
Jahresbeginn testen, ist Petro
Frascoia, Geschaftsflhrer des
Kia- und Mitsubishi-Autohauses
Frascoia in Kappelrodeck. Fras-
coia sieht die Hereinnahme von
Fahrzeugen als kritischen Punkt
im Gebrauchtwagenhandel, der
Uber Gewinn oder Verlust ent-
scheidet. Der Marktpreisalgo-
rithmus von Caronsale sei eine
gute Unterstltzung bei der
Preisfindung, gerade auch fir
unerfahrene Verkaufer, berich-
tet Frascoia. Das Tool nehme
ihm die Arbeit ab, selbst die
Preise auf verschiedenen Bor-
sen bzw. DAT-Daten zu prifen.
Die Preise, die das Tool angibt,
seien Uberwiegend sehr realis-
tisch. Grundsatzlich ist der
Handler glicklich mit Caron-
sale. Er habe bislang eine ande-
re, groRe B2B-Borse genutzt,
erziele nun aber deutlich hohe-
re Preise.
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